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BUSINESS MAKER deckt auf — P
Studienauszug Vermarktung und Vertrieb 2011  BUSINESSMAKER.

R e

Management Summary

Im Juli 2011 wurde von BUSINESS MAKER
eine Vertriebs-Benchmark-Studie durchgefihrt.
Es wurden 500 Personen — Geschaftsfihrer,
Vertriebs- und Marketing-Leiter — aus den Branchen

IT, Beratung und Investitionsguterindustrie befragt.

43% richten Ihre Vertriebsstrategien NICHT an aktuellen Marktbedurfnissen aus
66% kennen NICHT die Kontaktdaten der Personen ihres ,buying-centers”

50% wurdigen NICHT die B-Leads in ihrer Pipeline

50% erhdhen NICHT den Wert ihrer Produkte&Services, sondern ziehen die

Kostenschraube an
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Mit folgenden Fragen sind Sie bei uns richtig n‘usm:ss.; ANER

® Unsere Produkte und Preise sind wettbewerbsféhig. Wir haben auch
gute Vertriebsmitarbeiter. Trotzdem verkaufen wir nicht so gut wie
erwartet. Was lauft falsch?

® Mit der Einfihrung unseres neuen Angebotes sollte nattrlich auch
der Umsatz steigen, doch die Auftragseingange blieben aus. Hatten
wir die falsche Positionierung oder stimmte die ausgewahlte
Zielgruppe nicht?

® Sind alle Marketingmal3inahmen so umgesetzt, dal’ sie Umséatze
bringen? Wenn nicht, woran hakt es?

® Setzt unser Vertrieb da auf, wo unser Marketing Mal3hahmen
umgesetzt hat?

® Kann ich neben den Arbeiten der Werbeagentur nicht auch andere

Standard-Leistungen als Service vergeben?

©® Stimmt die Qualitat unserer Adress-Datenbank und nutzen wir

Kontakte effizient?
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BUSINESS MAKER schafft Fakten BUSINESSVIAKER.

BUSINESS MAKER

@stellt die richtige Verzahnung von
( : Marketing und Vertrieb fr erfolg-
B T DERRICHTIGEN ERFAHRUN reiches Verkaufen sicher

ZIELGERICHT KUNDEN. . :
' ®verknipft Ihre Produkte & Dienst-
leistungen mit lukrativen Markten

®zeigt Ihren Markten, was lhre Pro-
Ergebnisse 2011 dukte & Dienstleistungen Wert sind

@formuliert fir Sie eine werthaltige

7.95 Mio. € aufgebaute Vertriebspipeline
€ g PP Kundenansprache flr erfolgreiches

2000 qualifizierte Vertriebskontakte Neugeschatt
®macht Ihre Leistungen & Kompe-
130 gewonnene Neukunden tenzen fur lukrative Markte verstandlich

: : nd attrakti
11 erfolgreiche Vertriebskampagnen y v

®@ubersetzt die Neukundenansprache
in professionelle Sales-Kits

®baut Ihre Pipeline — Ihre
Kundeninteressenten — auf

© BUSINESS MAKER 2011 4




BUSINESS MAKER - Leistungen und Services M=~

Das Leistungs-Spektrum
im Vertriebs- und Marketing-Prozess!
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- Leistungen aus einer Hand Sie gewinnen:
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o Sie nutzen Synergien! . Skalierbarkeit
= Sie optimieren _  Flexibilitat
o) Qualitat+Zeit+Kosten=Ergebnis - Transparenz
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BUSINESS MAKER - VVV fur mehr Erfolg A
In Vermarktung — Vertrieb - Verkauf BUSINESSHIAKER.

BUSINESS MAKER P
... hat mehr als 20 Jahre Branchenkenntnisse in
IT, Dienstleitung und Investitionsguterindustrie B“SI"ESSM‘-\KEH.

Kunden ganz gewinnen.

... ist Experte in der wirkungsvollen Verzahnung
von Vermarktung und Vertrieb

Management Uber 10 Jahre als Marketing- und
Vertriebsleiter verantwortlich zeichneten

... besitzt umfassende Kundenkontakte aufgrund
der DACH-weiten Vertriebsverantwortungen

... sichert durch seine Erfahrungen Vertriebs-
ergebnisse systematisch ab

... unterstitzt Kunden erfolgreich zu wachsen
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Sprechen Sie uns an!

AP~

Kundenzitat B“\sm[ss JAKER.

,Bei der Projektbesprechung hat mir am besten gefallen, daf® Vermarktungs- und !
Vertriebskompetenz an einem Tisch sitzt und mir die Durchgéangigkeit aller Vorschlage sofort
klar wurde.”

INFO@BUSINESS-MAKER.DE



